
 

 Ｍ＆Ａ  プライベート・エクイティ  （半日／３ｈ） 
 
 

プライベート・エクイティ（投資ファンド）が買い手、または売り手となるＭ＆Ａ案件が増加しています。 

本テーマでは、Ｍ＆Ａ市場の主要プレイヤーとなったプライベート・エクイティの実像と行動様式について学びます。 

財務的買手（フィナンシャル・バイヤー）であるプライベート・エクイティと、一般企業などの戦略的買手（ストラテジック・バイヤー） 

の相違点を理解することは、入札など競争状況の中でＭ＆Ａ取引を成功に導くための必須条件です。 

【 講師 】  未定  （※ 調整中 ） 

【 日時 】  2024年 夏季日程 【休講】 

 

【受講料】  27,000円 （ 税込 ） 

Session １  プライベート・エクイティ投資の概要  ＜ ９０分 ＞ 

1. プライベート・エクイティ投資とは 

2. プライベート・エクイティ投資における主なサブ戦略とリターンの源泉 

3. ベンチャーキャピタル投資 

4. グロースキャピタル投資 

5. ディストレス投資 

6. プライベート・クレジット投資 

Session ２  投資活動とバリューアップ  ＜ ９０分 ＞ 

1. プライベート・エクイティ・ファンドの投資活動の流れ 

2. 投資案件の発掘とデューディリジェンス 

3. 資金調達のアレンジとバイアウトにおける資金調達 

4. 投資決定と投資先企業のバリューアップ 

補足講義Ⅰ  プライベート・エクイティ・ファンドへの投資   

1. プライベート・エクイティ・ファンドの特徴 

2. 投資残高の推移についての考え方 

3. アセットクラスとしてのプライベート・エクイティ投資の特徴 

4. プライベート・エクイティ投資における４つの原則 

5. プライベート・エクイティ・ファンドのパフォーマンスとマネージャー間における格差 

6. プライベート・エクイティ投資に対するよくある質問 

補足講義Ⅱ  プライベート・エクイティ投資のアプローチと市場見通し  

1. プライマリー投資戦略 

2. セカンダリー投資戦略 ～ プライマリー戦略との違い 

3. 共同投資 

4. プライベート・エクイティ市場における現状のトレンド 

5. 投資活動の現状とエグジットの状況 

6. 地域別、戦略別、それぞれの投資テーマと見通し 


